Uppgift kap 8

Denna uppgift tillsammans  med uppgiften som ni fick 7 november, den som handlade om deliberativa demokratin gäller som betygsunderlag  för kap 8 och 9. (Inget prov!)

Denna uppgift skall ske i samarbete med ert fadderföretag.

Ni får samarbeta på denna uppgift men då skall det klart framgå vad var och en ha gjort och vilka som varit med på arbetet ( lämpligt 2- 3 personer ). 

Om ni jobbar självständigt kommer kraven för de olika betygsstegen att vara lite lägre.

Företagen är olika och detta innebär kanske att ni måste anpassa frågeställningen mot de enskilda företagen. Ni måste också vara förtrogna med termernas betydelse så att ni kan förklara vad ni avser med en viss fråga!

Har företaget många olika produkter kan det vara lämpligt att ni tillsammans med representanten för företaget väljer ut en produktgrupp.

Lämpligen lämnas rapporten in skriftligt, annat sätt kan diskuteras med er lärare.


Efter diskussionen den 14 november 2005 så kom vi överens om att en av frågorna (1 – 6 ) inte behöver utföras och att ni fick ytterligare en vecka på er att utföra uppgifterna.

Ni behöver inte lämna in dem före 3 december (v 48). 

1) Vilket marknadssegment vänder sig ert företag mot?

a) Varför vänder de sig emot detta marknadssegment?

b) Kan du se något annan marknadssegment som kunde vara lämpligt, motivera varför/varför inte (VG uppgift).

2) Vilken marknadsmix använder sig företaget av? (fyra/fem P)

a) Varför använder de sig mest av dessa konkurrensmedel?

b) Kan du se någon annan lämplig marknadsmix för företaget/produktgruppen? Motivera varför/varför inte? (VG uppgift)

3) Använder sig företaget av någon intern marknadsföring och i så fall vilken? 
(var beredd att förklara vad ni avser!).

4) Har företaget något varumärke/logotyp? Hur ser den ut? 

a) Tycker ni den är bra? Motivera varför/varför inte (VG uppgifter)

b) Hur skulle en förbättrad logotyp kunna se ut, gör eget förslag? Motivera varför ni tycker denna logotyp är bättre! ( MVG uppgift )
Titta gärna på följande sidor:
Exempel på logotyper: http://www.logofabriken.se/ 
Vad man bör tänka på: http://www.argonova.se/professionell/design/logotyper/koepa.html
5) Använder sig företaget sig av någon metod för att överträffa kundernas förväntningar? Om ja hur då?

a) Vad anser ni om metoden, finns det något som är bra mindre bra med den? ( VG uppgift)

6) På vilket sätt använder sig ert företag av relationsmarknadsföring?

Betygsbedömning: Ni behöver inte svara på någon VG uppgift för att få godkänt. En VG uppgift kräver ett relativt utförligt svar, inte ett ja eller nej svar.

